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Qual o seu caminho
para a autoestima?

Tratamento
minimamente
invasivo?

Tratamento cosmético
nao invasivo?

MNa sua consulta, estudaremos qual forma
Tratamento mais combina com o seu momento de
cirdrgico? vida e a sua rotina.

Especialista em cirurgia plastica desde 2017
Pés graduacdo em cosmiatria e laser pelo

/ Médica pela PUC-PR desde 2009
Especialista em cirurgia geral desde 2012
Dra. Ivana de Oliveira Gus I } o
V' Hospital Albert Einstein
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Ao adquirir seus medicamentos na
Farmacia Salvatoriana vocé ajuda o HSD5
. a continuar prestando atendimento
- gratuito de qualidade.

Faca a sua parte!

Anexa ao Hospital
Divino Salvador
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EMPREENDER
SEM ARMADILHAS

Empreendedorismo € a palavra do momento. Mas seja por
sonho, seja por necessidade, buscamos apresentar alternativas
para que os empreendedores crescam com estrutura. Felizmente,
junto com o crescimento do topico, evoluiram também as formas
de auxilio aos profissionais, que contam com multiplas formas de
estruturar sua ideia ou seu negadcio a partir de mentorias gratuitas
ou de programas de baixo investimento. Vocé encontrarad isso na
nossa matéria de capa, com o adicional de se questionar quando
€ em que casos Vale a pena deixar o MEIl para tras.

Também trazemos uma série de matérias provoca-los a refletir
sobrealguns erros que podem ser evitados nessa trajetdria; como
usar as oportunidades da sua regiao a seu favor; e um conteudo
basico sobre gestao de custos. E por falar em dinheiro, nossos
Empresarios de Exito da edicio entendem tudo sobre ele: con-
versamos com a equipe da Exacon Gestao Contabil paraentender
a sua trajetoria, seus projetos e pescar algumas dicas para vocé.

Nas secbes Jornada e Estante demos uma pausa no tema da
edicao para apresentar outras historias. Na Jornada, contamos
a trajetoria de Rafael Possenti que saiu do kart de Cacador para
disputar corridas de automobilismo em Interlagos (SP). Ja na
Estante apresentamos o livro “50 anos de histdria” atraves da
entrevistacomaautora Tania Maria Gava Gaboardi, que nos conta
um pouco mais sobre a Associacao Cultural que carrega seu nome,
em Curitibanos. E nossos colunistas apresentam informacoes
importantes sobre a vacinagao de criancas e adolescentes, e uma
deliciosa lembranca do saudoso Adoniran Barbosa!

Seja empreendedor ou nao, sempre tem um conteddo na
Exito para vocé.

Boa Leitura
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automobilismo em Interlagos

COPA DO MUNDO

FIFA WORLD CUP QATAR 2022
Tabela da jogos da Copa do Mundo,
programe-se para assistir, anote

para nao se perder
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3 4 Antoénio Carlos “Bolinha” Pereira
relembra o saudoso Adoniran Barbosa
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Profissionalismo, comprometimento e
qualificacao: uma alianca que deu certo
na Exacon

A vontade de romper barreiras esta no coragao dos empresarios Marcio Rafael Konkol e Gabriel Anténio Gemelli. Com perfil
disruptivo, a dupla passou a fazer parte do escritdrio de contabilidade que hoje lideram, antes mesmo de concluir a graduacao.
De |a para cd, passando por uma pandemia, o apelo inovador e tecnoldgico da Exacon Gestao Contabil ampliou ainda mais sua
vontade de crescer.

_
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Eles sao a provade que é possivel melhorar
sem perder a esséncia. E que nao precisa
fazer isso completamente do zero, pelo
contrario, usar o que esta disponivel é uma
das melhores formas de crescer sem perder
tempo. Por isso, quando Marcio Rafael
Konkol comecou a trabalhar no escritério
de contabilidade Scherba e Cia em 2008,
rapidamente identificou o que poderia
ser feito diferente. “Eu entrei como soécio
antes mesmo de me formar porque queria
trazer algo novo. Estudando e trabalhando,
com cabeca de sdcio, passei a identificar
formas de tornar nossa empresa diferente
da concorréncia”, explica.

Dois anos mais tarde, o também estudante
Gabriel Antonio Gemelli aceitou o0 mesmo
desafio. “Entrei na empresa em 2010, quando
ainda nem se falava em partnership. Depois
que eu e o Rafael nos formamos, em 2012,
e passamos na prova do Conselho Regional
de Contabilidade (CRCSC), resolvemos fazer
uma reestruturacao”, conta Gemelli. Assim
nasceu a Exacon Gestao Contabil em 2012,
cujos planos audaciosos que misturam
tecnologia e atendimento diferenciado
foram responsaveis por levar a empresa a
diversos estados do pais.

Fale brevemente sobre asuatrajetdria empresarial.

Nossa histdria teve inicio em meados de 2008,
com o Sandro e comigo, Rafael. Em 2010, o Gabriel
chegou para somar. Tanto eu quanto o Gabriel ndo
éramos formados ainda mas agiamos como sdcios,
apesar de nao fazer parte do quadro societario.
Contudo, recebiamos participacao nos lucros como
se fizéssemos, meritocracia. No ano de 2012 surgiu
a Exacon Gestao Contdbil com esses trés sdécios
obstinados pela disruptura do mercado contabil.
Em 2019 fizemos a ultima readequacgao societaria
e hoje os sdcios sao apenas eu e o Gabriel.

Desde a nossa fundacao, temos o objetivo de
fornecer aos nossos clientes um atendimento
personalizado e descomplicado, afim de gerar
informacdes Uteis para cada cliente, utilizando
tecnologia como forma de garantir uma gestao
eficiente. Isso somente é possivel pois contamos com
um time extremamente especializado e eficiente. E

foi o que nos levou a atuar em seis estados do Brasil,
com clientes em SC, SP, CE, PE, MA, MS.

Que desafios permearam a histdria da empresa?

Avida do empresario brasileiro ndo é uma jornada
perfeita, é superacao didria, € necessario trabalhar
por horas e horas, abrirmao de muitas coisas pessoais
por um propdsito. Mas em qualquer empresa dizemos
que a Contabilidade deve ser percebida como a coluna
vertebral,aquela que nao pode sofrer qualquer abalo
sob o risco de trazer consequéncias sérias a saude
do negdcio. Entendemos que é nosso dever tomar
conta desse pilar empresarial, afinal quantas familias
dependem de nds, através dos nossos clientes e
colaboradores diretos? Precisamos estar sempre
vigilantes!

Essa nossa filosofia é posta a prova diariamente.
Todos os dias temos que vencer aquele preconceito
famoso que ronda a Contabilidade: o contador é
um “guarda-livros” ou um “enviador de guias”. Ora,
ja entramos na arena com -1 no placar. Sem contar
que ainda temos um estado que nao facilita a vida
do empresario, temos o trabalho de descomplicar,
trazer tranquilidade e gerar valor para o cliente.

Paraalém disso, que pode ser comum aos colegas
contadores, enfrentamos grandes desafios nos
anos de 2019 e 2020. Primeiro passamos por uma
reestruturacao interna, com mudanca no quadro
societario, o que é dificil para qualquer empresa.
Depois, com a Covid e a pandemia passamos por anos
de muitaresiliéncia, tentando manter ndao somente
a nossa saude financeira positiva, mas também a
dos nossos clientes. Felizmente, com muito trabalho
em equipe e dedicagao conseguimos superar esses
anos dificeis com um crescimento de 32% e 43%,
respectivamente.

0 que esperar do futuro?

Nossa visao do futuro é otimista. Tudo indica que
finalizaremos o ano de 2022 no Brasil com PIB positivo
e ja prevemos crescimento em 2023, mesmo que 0
PIB venha a ser menor. Em termos inflacionarios,
verificamos uma tendéncia de reducao da inflacao
para um digito. Em outras palavras: estamos
otimistas mesmo nessa montanha russa econémica
gue vivemos agora.

Paravocé ter umaideia de que ndo falamosissoda
boca pra fora e que temos planos bem audaciosos,
pretendemos inaugurar seis novas unidades da
Exacon pelo Brasil até 2026. Se ha uma coisa que
aprendemos em nossa trajetdria é que nao podemos
ficar parados em momentos desafiadores. As novas
unidades sdao uma forma da Exacon contribuir para
o desenvolvimento das empresas e do pais, afinal
toda empresa precisa de um contador e sem este
profissional, o caminho nao sera proficuo.

REVISTA EXITO 9



0 que define o sucesso de uma empresa?

E bem subjetivo. Parte do nosso trabalho consiste
em entender que cada empresa é unica, por isso
prezamos por um atendimento personalizado.
Entretanto, entendemos que o sucesso é um conjunto
de fatores que nao podem faltar em uma relacao
comercial porque ddo um sentido de estabilidade que
permite o crescimento. Sucesso é consequéncia de:
confianca e credibilidade. Desde o primeiro contato,
esses sao pontos essenciais. Em segundo lugar, a
ética e o respeito sao virtudes que pesamos, seja
nas relagbes comerciais, seja has rela¢des pessoais. O
terceiro ponto é alinhar o conhecimento empresarial
ao produto ou servico que se oferece, com a ciéncia
de que um empresario de sucesso ou uma empresa
relevante nunca param de buscar novas informacdes
para aplicar no seu negdcio. Por fim, acreditamos
que atecnologia e o atendimento qualificado geram
valor e transformacdo aos negdcios de qualquer
ramo. Nao ha como fugir das mudancas tecnoldgicas
€ nem como negar seu impacto. Ficar no analégico,
no manual, € um saudosismo que custa caro.

Vocés falam muito em tecnologia, mas poderia
explicar como elafaz parte do dia a dia da Exacon?

Claro! Ndés falamos, sim, sobre tecnologia, mas nao
de forma leviana ou tentando inflar um processo
tecnoldgico padrao paratorna-lo um diferencial. Em
2019 também adquirimos um software que audita
arquivos antes de serem transmitidos as informacoes
ao fisco, assim evitamos erros e multas. Veja, isso
foi adquirido um ano antes da pandemia porque
acreditamos no potencial da tecnologia e nao porque
omercado nosforcou a encara-la. Ao ter atecnologia
dainformacdo como uma das nossas forcgas, criamos
um escritdrio virtual com uma plataforma onde o
cliente acessatodas as informacbes da empresaem
tempo real. Isso significa uma distancia do cliente
ou um atendimento dificultado? Ldgico que nao!

O nosso grande diferencial é atecnologia alinhada
a0s processos e ao atendimento personalizado.
Existem rob6s, existem processos, obviamente,
mas a proximidade com o cliente nao pode ser
prejudicada. Hoje temos um tempo de resposta
de 15 minutos pois entendemos que o cliente
precisa de resultados rapidos, nao para amanha
ou para a semana que vem. A alianca com a
tecnologia permite a libertacao dos profissionais
do trabalho burocratico para dar atengao ao cliente.

E com essa atencao, a Exacon consegue estar mais
préxima do cliente?

Exatamente. Nosso investimento em Tl ndo é
voltado as noticias, mas a geracao de informacdes
importantes para que o empresario tome decisées. A
Exacon nao faz tao somente a apuragao de impostos.
Apuramos impostos? E claro que sim, porque é um

1 0 REVISTA EXITO

papel da Contabilidade, sé que vamos além disso.
Esse eraum desejo desde o inicio e hoje é uma agao
normal da empresa, centrada na nossa filosofia, no
nosso propodsito e objetivos.

NOSSO DIFERENCIAL
E A TECNOLOGIA

ALINHADA AOS
PROCESSOS

Que dicas vocé daria para quem esta iniciando a
carreira empresarial?

Nao é uma receita de bolo, mas podemos citar 5
dicas que nos trouxeram até aqui.

Primeiramente, amar o que faz, isso te levara
a outros patamares e te dara novas visbes sobre
0 que o mercado pede. O que nos leva a segunda
dica: seja um eterno aprendiz. Estude! Nao pare de
buscar conhecimento porgue o meio empresarial
estd em constante transformacao e evolucéo. E
s6 através do estudo que vocé conseguira surfar
nos movimentos de alta. Em terceiro lugar, seja
ético. Quarto, seja responsavel. Quinto, encontre
companheiros para esta jornada. Nao tenha medo
de dividir ideias, pedir ajuda, crescer em parceria
comoutras pessoas. Acredite, 0 sucesso serd muito
mais proveitoso se vocé tiver com quem celebrar.

EXACON

Cestao Contabil

EXACON Gestao Contabil
https://exaconcontabil.com.br/



VERSATILIDADE
E SEGURANCA

COMO MELHOR ACABAMENTO!

loda resisténcia do aco com a precisao do corte
a laser e agilidade de quem sabe o gue faz

@ Millacainas RUa SE0 CHidvao. 43 A Errde e filiee o e B
[# Miliace Barro Moo SERN0 Aponecicn o vendas Eiicos.com.be
() (47) 3522-7848 Harval d° Qs - 5C finoncero & oco.com.b



Negdcios

Faca uma andlise do mercado préximo e tente tragar metas de
expansao regional conforme seja possivel e oportuno



palavra “empreendedorismo” anda em

alta no setor econémico e tem se tornado

uma realidade profissional para muitos

trabalhadores. Para além da imagem bonita
- muitas vezes, distorcida - das vantagens de ser
dono do proprio negocio, é preciso reforcar que o
empreendedorismo exige organizacao, planejamento
e estratégia.

Além de pensar na qualidade do produto ou servi¢o
oferecido, é necessario também avaliar o mercado
consumidor local para fazer proje¢des do rendimento
e alcance. Segundo a consultora de negdcios Liciana

REVISTA EXITO 13



As vezes, o empreendedor fica tdo focado no
trabalho individual que precisa fazer que esquece de
olhar para o lado e perceber o outro empreendedor
como alguém com quem se pode trabalhar junto. “A
pessoa que trabalha com produto sazonal, por exemplo,
como datas comemorativas de Pascoa ou Natal, de que
forma ela pode agregar esse produto em outras épocas
do ano? Uma ideia é a parceria com outros trabalhos,
valorizando as duas produg¢bes. Uma promoc¢ao na
entrega ou quem sabe um ‘combo’ para incentivar as
pessoas a comprarem os dois produtos e/ou servigos”,
sugere Pedroso.

Dentro dessa ldgica, a consultora de negdcios
comenta que, atualmente, tornou-se fundamental o
conceito de “trabalho em rede”. Ninguém produz mais
nada sozinho, de maneira isolada. A rede é colocada
como protec¢do. Uma medida que vai desde a divulgacao
do produto (comece a oferecer pelos seus amigos
que as diferentes redes serao atingidas, aos poucos)
até a inclusao do empreendedor em um modelo de
colaboragdo associativista. Lembre-se: ninguém cresce
sozinho!

Esteja conectado

Para quem quer empreender, € preciso estar ligado no
digital! A presenca nas redes sociais e demais espacos
virtuais é uma obrigatoriedade. Por isso, é preciso
considerar esse aspecto também no momento de
pensar o seu negocio.

DE QUE FORMA VOCE
VAI COLOCAR ESSA

DIFERENCIACAO NO
MERCADO?

Ja se tornou um habito comum que as pessoas
busquem informacgdes sobre um produto ou uma
determinada empresa nas redes sociais ou na internet
como um todo. Na maioria das vezes, o primeiro
contato entre o publico consumidor e o produto é de
formavirtual, o que reforga a necessidade de cuidar da
imagem no ambiente virtual.

“E importante que a pessoa seja atuante na
internet. Sao ferramentas, muitas vezes, gratuitas

’I 4 REVISTA EXITO

como este acesse:

gue podem ser usadas ndo so para a divulgacao direta
do seu produto, mas também como uma forma de
monitoramento do que as pessoas falam sobre o seu
produto ou servico e ainda uma maneira de saber o
que elas buscam. As métricas das redes sociais sdo
verdadeiras pesquisas qualitativas e quantitativas”,
reforca Pedroso.

FOQUE
NO INDIVIDUAL,

MAS ESTEJA
ABERTO
A PARCERIAS

Pensando na consolidacao desse produto ou servico
no mercado em que atua, é preciso lembrar que:
entregar o que se prometeu é fundamental. Cuidado
para nao se empolgar querendo montar uma imagem
que nao existe nas redes sociais.

Olhe para o futuro

Ao levar em consideracgao a realidade do localem que
se esta inserido para pensar as demandas do publico
consumidor, vocé, necessariamente, esta reparando no
seu entorno. Para alcancar um futuro de repercussao
nacional, é preciso conquistar primeiro o regional.

Assim, se vocé esta em um lugar que tem cidades
vizinhas que podem ser atendidas pelo seu servigo ou
produto sem acrescentar altos custos no seu processo,
considere essa possibilidade.

Conheca a sua regiao e atue de forma abrangente,
a partir da sua condigao de alcance, para conseguir
expandir e ndo ficar atuando em um Unico local.

050
Para ver mais conteudos ﬂ'ﬁﬂr _=:.
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Fiama Heloisa
revista@editoraexito.com.br
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Se vocé ja se decidiu pela cremacdo, entdo precisa Manifestacdo de vontade em vida pelo falecido

saber tudo sobre essa téenica, além de avisar as Oindividuo que deseja ser cremado deve comunicar isso aos parentes

pessoas mais |)r<')xim(|s sobre a sua escolha. diretos de primeiro grau: cdnjuge, filhos, pais ou irmaos, nesta ordem
hierarquica. Na falta deles, anunciar o desejo para os demais familiares

Mas figue tranquilo, ndo pense que isso signifique agourar sua ou pessoas mais préximas com as quais tenha afinidade.

prépria morte. A ideia é manter tudo planejado para o momento

em gue vocé ndo estard mais presente em vida. E evitar que DCC|(Ir(1§,ﬁ() de vontade expressa

seus familiares fiqguem perdidos sem saber qual o seu desejo.
O ideal é providenciar esse documento manifestando a vontade da

O tema € ainda um tabu, mas lembrando o famoso bordio, a pessoa em ser cremada, sequndo o artigo 77 da lei brasileira de
morte € a Unica certeza que temos na vida. Ou seja, todos registros. A declaragao formal precisa ser assinada, lavrada e
morrem um dia. Entdo, € bom pensar nisso com antecedéncia. registrada em cartério.

Esse documento é importante, especialmente no caso de os familiares
néo compreenderem ou nédo aceitarem a cremacao. Além disso, a
declaracdo de vontade é fundamental quando a pessoa nio possui
parente consanguineo.

Independentemente de religido ou cultura, para que o falecido
seja cremado, alguns requisitos sdo necessarios antes de fazer
valer a sua vontade. Acompanhe a seguir.

Quando o individuo ndo possui parentes diretos, outros familiares
podem autorizar o procedimento. Para isso, devem solicitar ao Poder
Judiciario a autorizagao, com pedido formal, atestado de ébito ou
declaracdo, por parte de uma autoridade judicidria, sobre o ndo
impedimento ou oposicao a cremacgao.

Atestado de obito

Esse documento precisa ser assinado por dois médicos ou um legista.
Se a morte for por causas naturais, o processo sera bem tranguilo,

com apresentagao apenas de copias dos documentos de identidade e
CPF, certidao de nascimento ou casamento do falecido, além da
assinatura dos autorizantes da cremacao e das testemunhas.

No entanto, se a morte for considerada violenta, de causa suspeita ou
desconhecida, é necessério ter autorizagdo do poder judiciario

mediante apresentagdo de Boletim de Ocorréncia. Se ndo houver
impedimento, o Instituto Médico Legal {IML) devera se posicionar a

respeito, podendo a cremacao ser autorizada ou nao.

o0 Se voce ja estd decidido pela cremacao, entre
- .
e em contalo com a gente ¢ conheca mais detalhes
- sobre o Plano de Cremacdo Sdo Judas ladeu.

&
oMy |
"l:‘-:""@ i CREMATORIO

1 gruposaojudastadeu.com.br
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Se a comunicacao digital ja crescia a passos largos antes de 2020, a tendéncia é que continue crescendo
nos proximos anos. Em 2023, a receita do setor deve ser ainda maior, com mais énfase em trafego pago
e contelidos com videos curtos.
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s mudancas na comunicagao digital impostas

pelapandemianao apresentam nenhumsinal

de queda. A venda de produtos através dos

canais digitais segue uma trajetdria propria
pautada nos marketplaces e sites préprios, com uso
dasredes sociais paracriar engajamento comamarcae
ganhar relevancia na mente do consumidor. De acordo
com a pesquisa do grupo WPP, os investimentos de
publicidade marketplaces deve crescer 550% em 2023,
0 que promete gerar uma receita de RS 2,6 bilhdes,
como forma de dar destaque ao seu produto em meio
auma infinidade de itens.

0 foco cada vez maior nos smartphones indica
uma priorizagao aos anuncios para dispositivos
moveis, seja ou nao dentro de jogos. Dentro dos
apps de jogos gratuitos, os anuncios permitem
uma ampla estratégia de monetizagcdo com a
criacdo de diversos fluxos de receita. Também
deve aumentar significativamente o contetdo
de videos curtos com plataformas como Reels
(no Instagram) e TikTok, com apoio de outros
conteudos alternativos como e-books, conteudos
rapidos e interativos, que indiquem a participacao
do publico.

Ja nos podcasts, tao similares aos programas
de radio, os anuncios devem crescer conforme
se expande o alcance dos programas. Estudos
apontam uma transacao que ultrapassa os USS
19 bilhdes em anuncios em podcasts até 2023.

Mudancas internas

Pesquisas como a Global Interconnection Index
indicam que a maioria dos entrevistados pretende
repensar seu modelo de negdcio digital para que
continue economicamente vidvel. Até 2025, cerca
de 75% dos lideres de negdcios recorrerao ao
impulsionamento nas plataformas digitais para
adaptar suas cadeias de valor a novos mercados,
um numero coerente com a previsao de que 65%
do PIB global sera digitalizado até o fim de 2022.
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A migracdo para o modelo digital nao é nova,
mas €é coerente ao estilo de vida e habitos de
consumo do momento. Cada vez mais ganha corpo
adescoberta de novos produtos e servicos através
das redes sociais como Instagram e Whatsapp. E
uma tendéncia que, apesar de seguir ganhando
folego, nao deve ser negligenciada pelas empresas.

Influéncia e marketing de comunidade

0 marketing de influéncia continuara em alta, com
grande atencao as parcerias com influenciadores
digitais para dialogar com o publico-alvo. O que
se vé como uma forte tendéncia para 2023 é
um encontro entre o boca-boca e o mercado de
influenciadores com o chamado Social Commerce,
ou seja, a recomendacgao de produtos. Mas essa
nao é uma tendéncia exclusiva das celebridades
digitais. Quando alguém do seu circulo de confianga
acompanha e recomenda um produto, a chance de
compra-lo aumenta.

Esse novo boca-boca fomenta acgbes para
organizar essa comunidade de consumidores
ao redor de uma marca. Logo, em 2023 pode-se
esperar mais conversa, um investimento maior
em conteudos ricos e informativos, com vistas ao
compartilhamento e identificagcdo da audiéncia, e
menos foco na venda pura e simples. As novidades
também devem vir com tudo, unindo o seu produto
ou servico a estratégias pouco tradicionais (como
uma playlist que tenha a ver com o seu negécio) ou
marcando presenca de forma diferenciada como
com uma newsletter.

Escutar o que a sua comunidade tem a dizer é
cada vez mais importante no marketing e ndo seria
diferente no mundo digital. Existem vdrias maneiras
de trazer o consumidor para perto da sua empresa
e que podem ser exploradas na hora de lancar um
novo produto ou servigo. Também ndo se pode
esquecer de monitorar o que dizem a respeito da
sua empresa.

Mas lembre-se, nada disso terd um efeito
duradouro se for uma acao isolada. Marketing digital
se constrdéi com planejamento e estratégia, com
avaliacdo de resultados e monitoramento constante
paratracar novas rotas. Consultar um especialista é
sempre o melhor (e mais econdmico) caminho.

AngelaZatta
angela@editoraexito.com.br
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D o Se rta o 0sonho eraantigo. Andar, correr ou competir comalgo relacionado ao automabilismo
eraum sonho de Rafael Possenti. A paixao pelos carros conduziu sua trajetdria até
pa ra a p o I e 0acesso ao primeiro kart aos 20 anos. Desde entao, 0 sonho deu espaco a realidade

em que as competicées automobilisticas fazem parte da sua vida.

position
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Do primeiro kart aos 20 anos até a vitdria em
Interlagos, Rafael Possenti conviveu com uma
escolha: seguir em frente. “Consegui acesso ao
kart em Cacador, onde fui muito bem acolhido pelo
pessoal do kartédromo. Eles me ensinaram muitoe
indicaram a possibilidade de iniciar essa nova fase
da vida competindo em capeonatos amadores e
profissionais durante trés anos”, conta. Ao entrar
em contato com a categoria de corrida com carros,
Rafael teve certeza de que o seu futuro estava
tracado. “Consegui comprar um carro de corrida,
era um Gol ja pronto para corrida que pertencia a
um amigo, Rafael Balestrin, que ja corre ha muito
tempo, e em 2020 deixei certo queia correr. Tinha
tudo pronto: carro, equipe, apoiadores... € veio a
pandemia”, lembra Possenti.Com a suspensao dos
eventos, 0 ano de inicio da nova fase teve apenas
uma corrida.

Mas se o piloto nao tinha desistido ainda, nao
seria naguele momento que o sonho perderia forca.
Em 2021, Possenti participou da categoria Turismo
(considerada a porta de entrada no automobilismo
de competicao de alto nivel, cujas classes A e B sao
destinadas a pilotos iniciantes e intermediarios,
e a Super para competidores de nivel avancado e
profissional) nas oito etapas do campeonato no
Parana. “Estava muito perdido nas primeiras corridas”
recorda, “porgue o carro é muito diferente do kart,
mas fui pegando o jeito até que nas ultimas corridas
estavadisputando na ponta. Nas duas ultimas corridas
jatinha conseguido a pole position, ganhando a melhor
volta. Foi quando percebi que estava preparado para
correr em um campeonato maior”.

Entre um campeonato e outro, porém, ha que se
continuar vivendo. Fora das pistas, a combinagao
entre a corrida profissional nao remunerada e o
trabalho do diaadia é um equilibrio ténue. “Nao temos
tempo paratreinar com o carro, entao normalmente
treino com um simulador de corrida. Ja nos dias de
corrida, também nao ha muito tempo de sobra, pois
tenho responsabilidades na empresa e preciso estar
presente. Apesar disso, € importante ressaltar que
é possivel equilibrar tudo e viver essa experiéncia do
automobilismo mesmo morando longe das grandes
cidades, como é 0 nosso caso. As corridas tem um
intervalo de tempo interessante entre si, 0 que nos
permite manter a agenda bem organizada com os
compromissos profissionais”, ressalta Possenti.

Apesar da dificuldade do tempo, ele ndo é o maior
vildo dessa histdria. Possenti explica que a pior parte
para conseguir acesso as corridas é a financeira, pois

acontafinal é bem pesada para quem nao tem apoio.
Segundo o piloto, os custos de um final de semana de
corrida giram em torno de R$ 5.000 a RS 7.000 para
o kart; de RS 7.000 a RS 10.000 para campeonatos
estaduais de carro ; e de RS 12.000 a RS 15.000 na
categoria Gold Turismo, com pilotos profissionais em
gue corre atualmente.

No inicio de 2022, Possenti foi convidado para
participar do campeonato Gold Turismo, junto com os
melhores pilotos do Brasil na categoria. “Cheguei com
um pouco de medo, pois as pistas eram diferentes e o
nivel dos oponentes mais alto. Porém, minha equipe
Roger Preparacdes, de Itajai, deixou o carro impecavel.
Some isso ao meu preparo e o resultado foi a vitdria
nas duas primeiras corridas em Interlagos”, conta. Nas
etapas seguintes, com uma preparacado ainda maior
e, desta vez, mais conhecimento da pista, Possenti
conseguiu largar na primeira posi¢cao em quase todos
os treinos. Na corrida, liderou a primeira provainteira,
porém teve a infelicidade de receber uma punicao
por queima de largada, o que o fez terminar a prova
naterceira colocagdo. Ja nasegunda etapa, um pneu
furado noinicio da corrida decretou sua permanéncia
no meio do pelotao. “Nao da pra desanimar. Agora
estou me preparando paraa préxima etapa, que sera
em Cascavel (PR), com o intuito de manter alideranca
do campeonato”, projeta.

Ganhar uma corrida, para Possenti, é o resultado
de um processo de preparacao que comegou muito
antes da demonstracdo na pista. Mas ganhar em
Interlagos logo na primeira vez que correu na pista
nao tem preco ou explicacao. “A maioria das pessoas
que curtem automobilismo, nem que seja um pouco,
ou que jd acompanharamalgo sobre a Formula 1, tem
vontade de conhecer Interlagos. Ela é a casa da F1
no Brasil, o principal autédromo da América do Sul.
E muito emocionante correr na pista por onde ja
passaram os meus maiores idolos, na casa do Ayrton
Senna”, explica o piloto.

Paraalém dos planos de correr a proxima etapaem
Cascavel, Possentiainda estuda a possibilidade de dar
um passo ainda mais ousado: correr a Mercedes-Benz
Challange. A categoria € uma das principais do pais no
momento, com transmissao pelatelevisao, exclusiva
para carros da marca. Enquanto busca patrocinadores
para concretizar o novo desafio, o piloto ndo deixa
de treinar.

Para ver mais

fotos acesse:
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Negdcios

Grandes erros a serem evitados
por quem quer empreender

0 sonho de montar um negdcio para ser o seu proprio chefe e prosperar financeiramente leva muitos

brasileiros a partirem para o empreendedorismo. Entretanto, sem se cercar de informacdes, planejamento,

sdo grandes as chances do negdcio ndo vingar e a prova disso que é 25% das empresas fecham as portas
antes de completarem dois anos. Nao cometer erros cruciais € a chave para fugir do fracasso.
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ideia de montar uma empresa, um comércio,
enfim, um negdcio nao pode vir deumestalo e
ja ser colocada em pratica. E preciso todo um
processo de aprendizado, pesquisa e estudos
para fugir das armadilhas que levam a faléncia.

Listamos os erros mais graves que o empreendedor
nao pode cometer:

Agir por impulso, sem planejamento
O planejamento se faz necessario para que o
empreendedor reflita antes de colocar as acdes em

pratica, pois previne possiveis riscos desnecessarios e
torna os resultados mais assertivos. Todo plangjamento
deve iniciar com um objetivo maior, um alvo a ser
alcancado, e cada passo paraa chegada deve ser definido
em um plano de acao.

0 plano de negdcios sempre sera um bom guia, uma
vez que € um documento onde o empreendedor fard
o detalhamento de como sera a futura empresa ou
a melhoria de seu negdcio. Apds levantamento das
informacoes, pesquisas e avaliacao do todo, inicia-se o
plano de a¢ao, que sao as etapas para aimplementacao
do negdcio, ou seja, 0 cronograma das acdes, o papel de
cada responsavel e os prazos para serem cumpridos.

Gerenciar o dinheiro

Outro erro muito comum aos empreendedores
iniciantes e que merece atencao redobrada, é referente
a mistura do dinheiro pessoal com o do negdcio. A falta
de controle financeiro, que muitos nao sabem fazer, pode
comprometer a satide financeira da empresa e pessoal.
“Além disso, sem o controle correto ndo sera possivel
saber se aempresa tem lucro ou prejuizo, se € necessario
fazer algum ajuste na precificacao, se a empresa tem
capital suficiente para investir no seu crescimento,
na divulgacao, contratar etc”, explica a Consultora de

Negdcios do Sebrae-SP, Fabiana Pincelli.

Fugir do modismo
E preciso tomar cuidado com “modismos”, que
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sao negdcios que em um primeiro momento atraem
muitos clientes, mas meses depois, nao despertam mais
atencao. Tomamos com exemplo o caso das paleterias,
que ofereciam picolés mais gourmetizados e fizeram
enorme sucesso emdiversas partes do Brasil, no comego
da década passada, mas em dois anos, perderam o
interesse. Muitos que investiram nesse negdcio faliram
e hoje ha poucas unidades abertas.

Outro cuidado que se deve ter é com o “timing” para
gue seu negocio nao seja considerado obsoleto. No século
passado, por décadas, ter um curso de datilografia era
um grande diferencial, exatamente por isso, havia
muitas escolas que ensinavam a datilografar, porém, nos
anos 1990, quando o computador invadiu as grandes
empresas, 0 importante era ter conhecimentos de
informatica. Agora, imagine alguém desatento ao
mercado que decidisse justamente nesse momento de
transicao, abrir uma escola de datilografia ou invés de
uma de informatica? Pode parecer surreal, mas cases
assim, ocorrem com frequéncia.

TOME CUIDADO
COM OS MODISMOS

E NAO PERCA O TIMING
DO NEGOCIO

Investir na equipe

Independente do nimero de pessoas que ira atuar
em sua empresa, é preciso enxerga-las como parte
de uma equipe e para isso é preciso escolher as que
estao preparadas. Acreditar que amigos e familiares
sem nenhum preparo possam exercer uma funcao
relevante na empresa ou optar por pagar salarios bem
abaixo do mercado, resultara em graves problemas.

Ignorar a importancia da internet

Pode parecer absurdo, mas ainda ha quem queira
montar um negdcio rentavel e que simplesmente
ignore o poder dainternet e das redes sociais. Fabiana
da Sebrae comenta: “Toda e qualquer empresa deve
ter sua presenca digital garantida, ou seja, um e-mail,
uma rede social, um site ou minimamente um perfil
da empresa no Google ativos, pois sao caminhos para
gue um potencial cliente encontre o seu negdcio. No

26 REVISTA EXITO

Brasil, 70% da populacdo tem acesso a internet e a
tecnologia melhorou a vida das pessoas em todos 0s
aspectos. Paraamelhor utilizacao das ferramentas as
empresas devem ter uma estratégia e acompanhar os
resultados das a¢des realizadas, assim o processo de
comunicacao e relacionamento com o cliente torna-se
cada vez mais relevante ao negdcio”.

Financeiro

Aimportancia do planejamento adequado direciona
o0 empreendedor para o valor a ser investido
inicialmente no negdcio, porém deve-se lembrar
que a empresa também precisa de capital de giro
para se manter por um periodo, até que fature o
suficiente para se manter e crescer. Nesse processo de
planejamento, inicialmente quem investe é a pessoa
fisica, portanto estabelecer um limite de capital a ser
investido somado ao capital de giro necessario para
0s préoximos seis meses, pelo menos, de forma que
nao comprometa o patriménio pessoal. Durante o
planejamento deve-se calcular o preco de venda dos
produtos e servi¢os, mensurar uma meta mensal
de faturamento e o limite de gastos, e assim, com
essas informacdes sera possivel realizar um estudo
de viabilidade que garanta o retorno financeiro pelos
resultados esperados no negdcio, considerando
0s cenarios positivos e negativos, o quanto de
investimento sera necessario e em quanto tempo
levara para que a empresa se pague.

A escolha do local

Excetuando os que trabalharao apenas de maneira
virtual, todos que tiverem uma empresa ou loja fisica
necessitam escolher bem o ponto, pois isso pode ser
responsavel pelo sucesso ou fracasso do negécio. E
importante antes de escolher esse local, planejar e
entender se o seu publico e futuro cliente estainserido
nessa mesma regiao. “Muitos empreendedores
se preocupam apenas com o valor do imdvel (para
compra-lo ou alugd-lo), mas se esquecem que o ponto
comercial estd diretamente ligado a estratégia da
empresa, ou seja, antes de se preocupar somente
com o investimento financeiro, ha que se avaliar a
infraestrutura e se havera necessidade de adequacéo,
documentacao e zoneamento, fazer uma pesquisa
sobre o histdrico do local e sua vizinhanga, na facilidade
de acesso e o fluxo de pessoas”, afirma a Consultora
de Negdcios do Sebrae-SP.

Marcelo Rio
revista@editoraexito.com.br
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O cronista
do cotidiano

“Se 0 Sinh6 ndo ta lembrado, da licenga de contd”... A mistura perfeita do linguajar caipira com o sotaque

“italianado” dos paulistanos foi a maneira encontrada por Adoniran Barbosa e os rapazes do conjunto

Os Deménios da Garoa para registrar sua obra musical, que figura em todas as antologias dedicadas a
boa musica popular brasileira.

34 REVISTA EXITO



ao Paulo era conhecida como a terra da garoa,

e 0s rapazes do grupo eram, digamos assim,

“endiabrados”, dai seu nome artistico desde

1943. Encorajados por amigos, foram testar seu
talento no programa de calouros “A Hora da Bomba”,
na Radio Bandeirantes. Cantaram e encantaram o
auditério ganhando o primeiro prémio: um contrato
para duas apresentacdes semanais no radio.

Dono de multiplos talentos, o radialista, ator,
cantor, humorista e compositor Jodao Rubinato
adotou por nome artistico Adoniran Barbosa
e encontrou no grupo vocal/instrumental Os
Demoénios da Garoa a mais perfeita traducao, pois
eles passaram a interpretar suas musicas com
um estilo inconfundivel. E inovaram ainda mais,
pois ao invés de cantar “laidlaid” eles inventaram
“guaisquaisquaisqualigundum”, marca registrada de
tanto sucesso quanto as musicas. Essas expressoes
eram usadas pelos engraxates da Praca da Sé, que
queriam falar dificil mas ndo conseguiam disfarcar os
erros de concordancia e de pronuncia. As inovagoes,
no entanto, nao foram imediatamente aceitas, pois
as gravadoras receavam criticas devido aos “erros”
cometidos contra o vernaculo.

Em 1955 gravaram o samba “Saudosa Maloca” de
autoria de Adoniram em um disco de 78 rpm e como
ndo tinham nenhuma musica para o outro lado do
disco, o compositorlhes disse: “fiz um samba em
parceria com meu amigo Nicola e eu tenho certeza
de que vocés vao gostar”. Era 0 “Samba do Arnesto”,
gue eles transformaram em sucesso perene.

As letras de Adoniran sdo divertidas e ele mostrou
o lado romantico em algumas obras-primas, como
“Vila Esperanca” e “Prova de Carinho”. Em 1965 ele
e Elis Regina ja tinham cantado juntos no programa
0 Fino da Bossa da TV Record, e em 1980 a parceria
voltou a acontecer com “Tiro ao Alvaro”, lancada no
luxuoso album Adoniran Barbosa e Convidados. Dois
anos depois o povo brasileiro sofreria grande tristeza
com a partida prematura da Elis em 19 de janeiro, aos
36 anos, e do Adoniran em 23 de novembro, aos 72.

Nas minhas lembrancas guardo com carinho o dia
30 de abril de 1967, quando fiz a primeira entrevista
para “0Os Discos do Bolinha”, justamente com os
integrantes dos Demoénios da Garoa. Ali estavam,
para uma apresentacao nas comemoracdes do
Cinquentenario de Joacgaba, Arnaldo Rosa (voz),
Antonio Gomes Neto (Toninho, violao tenor),
Claudio Rosa (voz), Roberto Barbosa (Canhotinho,
cavaquinho), Ventura Ramirez (violao sete cordas).
Enquanto eu gravava a conversa, Arnaldo Rosa fez e
me entregou um desenho mostrando um guri, calcas

curtas, falando “meus camaradinhas bla-bla-bla” no
microfone, com a dedicatdria de préprio punho: “Ao
Meu Amigo Bolinha, Abracos - Arnaldo/Demonios da
Garoa, 30-4-67".

Em 1994 o grupo retornou a Joagaba para as
comemoracdes dos 63 anos do Clube Dez de Maio,
e para surpresa do artista, entreguei-lhe cdpia
daquele desenho e da gravacao da entrevista feita
27 anos antes. Veja no blog"“www.osdiscosdobolinha.
blogspot.com” o desenho e as fotos.

0 maior éxito de Adoniran e dos Dem®énios da Garoa
aconteceu em 1964, ao conquistarem o primeiro
prémio do concurso de musicas de carnaval no IV
Centendrio do Rio de Janeiro. Um samba paulista, na
terra do melhor carnaval do mundo. E que sambal!
“Trem das Onze”, seu maior sucesso, que pelo tom de
despedida revelou-se a musicaideal para encerrar os
shows de qualquer artista ou roda de samba.

Antonio Carlos Pereira “Bolinha”
osdiscosdobolinha.blogspot.com
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Estética avancada sem aparelhos:
conheca o Método Esculpe Detox

E uma massagem? E um novo nome para drenagem linfatica? E uma combinacdo dos dois? E seguro?

Entre as muitas duvidas que surgem ao primeiro contato com o Método Esculpe Detox, a principal

delas é em que ele se diferencia das outras solugdes do mercado. Para saber mais, conversamos com a
massoterapeuta habilitada no método Alessandra Colpani.
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Método Esculpe Detox é uma abordagem

estética e funcional que alia a avaliacao, a

orientacao e a massagem. “A massagem

consiste em manobras lentas e profundas,

com sentido funcional. Este método trabalha com

técnicas, manobras, sentido e profundidade capazes

de dar um novo contorno ao corpo, melhorando a

oxigenagao e a circulagao. Buscamos dar ao corpo

o conforto que precisa, com beleza e naturalidade”,
explica a profissional.

Alessandra Colpani € massoterapeuta e trabalha

ha mais de 12 anos na area estética. Recentemente,

com a especializagao no Método Esculpe Detox, se
tornou a Unica profissional habilitada na técnica
na regidao Meio-Oeste. Em seu consultério em
Fraiburgo, o Cantinho do Corpo, também atua com
outras técnicas como a massagem bronzeadora,
drenagem linfatica, cuidados pds-cirurgicos, taping,
ventosas, quiropraxia, auriculoterapia e tratamento
de dores e do nervo ciatico.

“Acredito no Método Esculpe Detox porque ele
€ mais do que uma massagem. O foco é trabalhar
com pessoas que querem melhorar a estética, sim,
eliminar uma celulite, a gordura localizada, reduzir
0 abddémen ou os edemas, porque eles causam
outras coisas na vida delas: trazem uma imagem
negativa ou dores, sentimentos que atrapalham a
vida saudavel que a pessoa esta disposta a ter. Elas
sabem que precisam tratar isso, mas ou nao querem
utilizar equipamentos ou ja fizeram procedimentos
que nao deram resultados”, aponta Alessandra. O
qgue garante o resultado do método é o protocolo
personalizado criado pela profissional para cada
cliente a partir da avaliacao e sua posterior
orientacao.

Na avaliacao, Alessandra ouve ativamente os
sintomas descritos pelos pacientes em busca
da compreensao das causas que os levaram ao
momento atual. Com a anamnese e o toque,
pode perceber mais do que imaginamos sobre
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o perfil e habitos pessoais. “Alguns padrbes de
comportamento se repetem e diante da experiéncia,
alicercada no método, consigo passar algumas
orienta¢bes que ajudam a pessoa a recuperar seu
bem-estar”, explica. Assim, cada encontro se torna
uma prioridade pelo conforto e cuidado com a satide.

“Falamos sobre a massagem, mas no que ela se
diferencia da massagem modeladora? E no que é
diferente da drenagem linfatica? Ora, o propdsito
de cada abordagem é diferente. Uma massagem
modeladora vai agir sobre os musculos, tera niveis
diferentes de forca, de orientacao e profundidade.
Ja uma drenagem linfatica vai atuar sobre o sistema
linfatico. 0 Método Esculpe Detox tem como propdsito
modelar o corpo desintoxicando-o com o poder das
maos”, destacaa massoterapeuta. A abordagem 100%
natural ndo usa nenhum aparelho ou cosméticos. Ela
inicia na regiao do abdémen, onde estao os 6rgaos vitais
para desobstruir regiées como baco, figado, vesicula
biliar, pulmdes, rins, intestinos e estébmago. Dessa
forma, trabalha a reducao de medidas, tratamento
de edemas e celulite, redugao da gordura localizada,
melhora o funcionamento intestinal, contorna e esculpe
0 corpo, reduz a didstase e as inflamacgdes.

0 METODO ESCULPE E

DESINTOXICA O CORPO
AO MESMO TEMPO

Para além da escultura

Outro servico oferecido pela massoterapeuta € a
massagem bronzeadora, que, tal qual o Método Esculpe
Detox, nao exige nenhum aparelho. “Essa massagem é
muito procurada nos meses que antecedem o veraoe,
principalmente, logo antes das festas de final deano e
das férias. Todo mundo que trabalha no ar-condicionado
quer se livrar daquela pele branco-escritdrio”, brinca
Alessandra. Mas por tras da brincadeira existe muita
técnica envolvida.

A massagem bronzeadora é um método seguro, que
nao prejudica a pele e a deixa mais dourada, com uma
coloragao homogénea, preparada para receber o sol
do verao sem exageros. “Antes de fazer a massagem,
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realizamos um pré-peeling em todo corpo para
promover uma uniformizacao da aplicacao. Isso quer
dizer que o bronzeado vai ficar uniforme, livre das
marcas das mangas ou golas de camisas. Em seguida,
baseado no tipo de pele do cliente (fototipo) utilizamos
oprodutoideal paraativar amelanina naturaldapeleeo
espalhamos com movimentos de massagem. Com essa
aplicacdo conseguimos atingir umtom de pelede2a3
tons mais escuros, um bronze bem natural e adequado
para cada pele”, explica. O produto deve permanecer
na pele por algumas horas antes do banho para atingir
o resultado adequado. Mas nao se preocupe: ele nao
mancha tecidos.

A MASSAGEM
BRONZEADORA LIVRA

A PELE DO TOM DE
BRANCO-ESCRITORIO

Cadaaplicacao duraaté 10 dias e pode ser refeita apds
sua eliminacao, que ocorre naturalmente a cada banho.
Ha quem indique a realizagdo de outro procedimento
antes darealizagdo da massagem bronzeadora parater
um efeito ainda melhor. Com uma gomagem corporal,
busca-se esfoliar o corpo todo de forma uniforme e
suave, para retirar as células mortas e preparar a pele
para uma nutricdo profunda, melhorando também a
absorcao dos produtos.

Por que escolher um massoterapeuta?

0 massoterapeuta possui formacdo técnica para
executar diferentes tipos de massagens, em um curso
técnico de aproximadamente dois anos de duragado
onde o aluno adquire bagagens para se especializar
em técnicas como quiropraxia, massagem laboral, pds-
cirdrgica e massagem modeladora. O curso também
promove conhecimentos avancados em anatomia,
biosseguranca e fisiologia para que saiba exatamente
onde pressionar e qual serd o efeito de cada toque ou
aplicacao de forca.

Angela Zatta
angela@editoraexito.com.br
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Por que vocé decidiu escrever um livro sobre a escola
de musica?

Ao longo de toda a minha histdria registrei e guardei o
quefaziamos, primeiro da Escola de Musica Carlos Gomes
que fundei em 1966 e, depois da Associagao Cultural que
leva o meu nome, hd 15 anos. Quando a Escola de Mdsica
seaproximava de completar 50 anos, penseiemescrever
o livro para compilar os registros que temos em albuns
de fotografias de matérias em jornais, cartdes, cartas,
convites paraos eventos, enfimtudo ja estava guardado.
0 que faltava era transformar em livro os registros
histdricos para que as pessoas tivessem conhecimento
da dimensao do que fizemos nestes anos todos, para
acreditarem em seus sonhos como eu fiz e consegui
realizar.

Qual éaimportanciadaEscolaparaCuritibanos eregiao?

Com 17 anos acreditei na importancia da formacao
cultural para Curitibanos e para a regido e isto era na
década de 1960. A Escola de Musica Carlos Gomes € uma
das unicas escolas com curso Técnico de Piano no Brasil.
Ja formamos nove professoras no longo curso de 12
anos de estudos e, milhares de pessoas aprenderam
musica como formacao pessoal. Hoje a ATG - Associagdo
Cultural Tania Maria Gava Gaboardi que comegou com o
curso de piano e a mim como Unica professora oferece
a formacao de musica erudita e popular, danga, com
balé e jazz, artes visuais com Desenho e Pintura e as
praticasintegrativas de saude comyoga e o atendimento
de Musicoterapia. A instituicdo cresceu em cursos e
profissionais é referéncia cultural para Curitibanos e
para a regido. Nossos alunos vém de outros municipios
parateremaformacaoartisticana ATGeistodemonstra
0 quanto a instituicao é importante na drea da Cultura
nao so para os curitibanenses. Ao longo da sua histdria
a Escola buscou transmitir conhecimentos e descobrir
em cada pessoa seus proprios talentos como a parabola
do semeador. As sementes germinaram e temos alunos
fazendo sucesso no Brasil e em varios paises. Cito duas
talentosasartistas: Lais Frey, formou-se na Escolanuma
parceria com o Centro Cultural Egon Frey de Fraiburgo e
hoje é pianista com mestrado na Alemanha, onde reside.
E Ana Maria Derrossi Bueno aluna com formacao na ATG
e hoje bailarina da Escola de Balé Bolshoi. A ATG foi além
dasfronteiras do municipio,a ATG multiplicou-se alémdo
que umdia sonhei. Sua dimensao ja ndo consigo precisar,
mas sempre ouco alguémdizendo-me: “Estudeina ATG e
nunca esqueci das audicdes, das apresentacdes de balé,
das suas palavras de incentivo.”

Fale sobre o processo de publicacdo. Quanto tempo
demorou e que desafios vocé teve?

Comecamos afazer olevantamento da pesquisacomo
pesquisador Sebastido Alves e uma equipe de producao,
paraorganizarmos o contetido que erabastante extenso,
em 2016, quando completamos 50 anos de fundagao.
Durante a pandemiado Coronavirus - Covid-19 - tivemos
que parar, foium grande desafio. Eue meumarido Ulysses

Gaboardi Filho adoecemos gravemente. E, a equipe
aguardou nos restabelecermos para concluir a producao
do livro. Com excecao deste fato da vida, demoramos
0 tempo necessario para que a obra ficasse pronta e
acabada com todos os detalhes graficos, conteudos
revisados e imagens definidas. A cada revisao a obra
ficava mais interessante e me emocionava por tantos
feitos pela cultura e com tantas pessoas me ajudando
na construcao desta histdria. Agradeco as irmas Vania
e Izabella Franceschi pela producao executiva e grafica
do livro e também a Editora Exito.

Que dicas vocé daria para quem deseja escrever um
livro?

Quando comeceiaminha carreiranaotinhaemmente
escrever estelivro, ele foi consequéncia de ter registrado
e guardado cronologicamente todos os acontecimentos
desde pequenos cartdes, matérias de jornais, fotografias,
convites dos eventos que organizava, apresentacbes dos
alunos, as formaturas da Escola.

Entendo que escrever um livro é algo de inspiragao
e determinacao. Inspiracao para escolher sobre 0 que
escrever e determinacao para pesquisar, revisar, concluira
obraepublica-la. Eimportante que as pessoas escrevam
sobre todos os tipos de temas. A Literatura registra o
momento em que vivemos e assim, constroi-se a historia.
A Histdria da Humanidade esta registrada nos livros por
todos os tipos de assuntos e escritores.

Creio que éimportante as pessoasregistraremtudoo
quefazemaolongo davida. E umaforma de perceberem
o quanto produzem e o quanto contribuem para o lugar
ondevivem. E, seresolverem escrever sobreasua historia
terdo em acervo todo o material que precisardo para
eternizar em livro.

“Sempre me emociono ao
reencontrar os alunos”
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Uma loja da fdbrica, tudo com a garantia Suwinil.
Temos como principais diferenciais a venda somente de
produtes de primeira linha, produtos premium de
formulagio nova e exclusiva ¢ somos uma laja
especializada Suvinil. O grande diferendlal da nossa loja
& o uso de pigmento especial para formulacio das
tintas coloridas fabricado com exclusividade para
nossas lojas SELECT SUVINIL que garante cores
fidedignas e alta durabilidade da cor. Ndo desbotaenlio ¢
mancha, Proporciona ainda a tinta malor cobertura,
menor respingamento, menor tempo entre demdos.

A loja Casacor ¢ garantia de produtos eriginals
premium Suvinil. Somos uma extensdo da fabrica, um
elo de lgacho entre o cliente ¢ a fabrica, oferecemos a
linha completa da Sunvinil,
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